
SPRZEDAWAJ Z NLP. UKRYTA PRZEWAGA PRZY UŻYCIU SKUTECZNYCH 
NARZĘDZI WYWIERANIA WPŁYWU

Jeżeli:

 Efektywność sprzedaży w firmie spada lub jest w okresie zastoju

 Wprowadzasz na rynek nowy produkt

 Dotychczasowy poziom sprzedaży Twoich produktów nie satysfakcjonuje Cię

 Jako sprzedawca nie znasz skutecznych technik finalizowania sprzedaży

 Posiadasz opory, odwlekasz decyzje o działaniu, co w rezultacie skutkuje zmniejszeniem zapału

 Chciałbyś bardziej efektywnie wykorzystywać własny potencjał

 Twoje zdolności perswazji pozostawiają wiele do życzenia

ZMIEŃ TO TERAZ!
Rozwiń się jako profesjonalny, wszechstronny sprzedawca.

Wyprowadź dział sprzedaży firmy na wyżyny jego możliwości!

Program merytoryczny szkolenia

Część pierwsza: Dlaczego NLP jest skuteczne?

 Jak działa umysł? Założenia operacyjne

 Zasady budowania stanu

Korzyści dla uczestników:

 Nauczysz się jak wprowadzać siebie w stan kreatywności, entuzjazmu, swobody i koncentracji

 Pozbędziesz się w ciągu kilku chwil krytycznych głosów wewnętrznych podcinających skrzydła procesu 

sprzedaży

 Odkryjesz nieograniczone zasoby ukryte w Twoim umyśle

 Nauczysz się kontrolować własne emocje poprzez intensyfikowanie pożądanych stanów, dzięki czemu 

będziesz w stanie budować spójność przekazu i władzę swoich argumentów w rozmowie z klientem

Część druga: Budowanie zaufania

 Strategie skutecznego budowania rapportu: pacing, leading

 Systemy reprezentacji

 Submodalności



Korzyści dla uczestników:

 Poznasz metody skutecznego budowania zaufania klienta na poziomie werbalnym i niewerbalnym

 Nauczysz się jak zaprezentować ofertę aby wszystkie obiekcje klienta zniknęły

 Będziesz umiał utrzymać doskonały kontakt z rozmówcą

 Nauczysz się stosować narzędzia perswazji na poziomie podświadomym

Część trzecia: Klucze do umysłu klienta kluczami do zamknięcia sprzedaży

 Poziomy neurologiczne Roberta Diltsa

 Język klienta kluczem do skutecznej sprzedaży

 Metaprogramy w skutecznej komunikacji

Korzyści dla uczestników:

 Nauczysz się jak zmieniać myśli, przekonania i decyzje drugiej osoby przy zastosowaniu odpowiednich 

pytań

 Poznasz słowa klucze do drugiej osoby

 Nauczysz się metod nadawania swoim słowom potęgi oddziaływania

 Będziesz umiał zabezpieczyć się przed oporem klienta zanim on jeszcze nastąpi

 Poznasz techniki zamykania sprzedaży

 Dowiesz się co stało za sukcesem Walta Disneya

 Nauczysz się tworzyć oferty, ulotki, teksty reklamowe przyciągające znacznie więcej klientów niż 

dotychczas

Część czwarta: Psychologiczne metody wywierania wpływu

 Wykorzystanie reguły niedostępności

 Efektywność zastosowania reguł wzajemności

 Dopasowania niewerbalne

 Budowanie autorytetu

 Społeczne reguły wywierania wpływu

Korzyści dla uczestników:

• Nauczysz się jak momentalnie wytworzyć atmosferę zaufania

• Dowiesz się jak wywołać stany konsekwentnej sprzedaży u klientów.

• Poznają skuteczne wzorce językowe, dzięki czemu staniesz się ekspertem języka perswazji i wywierania 

wpływu

• Nabędziesz umiejętność zamiany klienta okazjonalnego w klienta stałego

• Nauczysz się jak wywołał u klienta natychmiastowe pożądanie zakupu



Opinie naszych klientów:



Wybierz termin spośród podanych poniżej:

ð Gdańsk – piątek, 18.05.2012, godz. 9-17, ul Rajska 2

ð Kraków – wtorek, 22.05.2012, godz. 9-17, ul. Podwale 6

ð Gorzów Wlkp – piątek, 25.05.2012, godz. 9-17, ul. Nadbrzeżna 17

Cena: 599zł brutto.

UWAGA!

Przy wpłacie do dnia 18 maja cena tylko 390zł!
W cenie: autorskie materiały szkoleniowe, przerwy kawowe, poczęstunek, konsultacje poszkoleniowe, certyfikat

Płatność:
Nr rachunku bankowego: Lanco Solutions, Alior Bank S.A.

 02 2490 0005 0000 4500 7157 1986

Z poważaniem

Jakub Łańcucki

Dyrektor

tel.kom: 508-268-823

Lanco Solutions

www.lanco.pl

szkolenia@lanco.pl

tel/fax: (22) 258-51-10


