_* LANCO ZANIA DLA BIZNESU

SPRZEDAWAJ Z NLP. UKRYTA PRZEWAGA PRZY UZYCIU SKUTECZNYCH
NARZEDZI WYWIERANIA WPLYWU

Jezeli:

= Efektywnos¢ sprzedazy w firmie spada lub jest w okresie zastoju

*  Wprowadzasz na rynek nowy produkt

* Dotychczasowy poziom sprzedazy Twoich produktow nie satysfakcjonuje Cig

= Jako sprzedawca nie znasz skutecznych technik finalizowania sprzedazy

= Posiadasz opory, odwlekasz decyzje o dziataniu, co w rezultacie skutkuje zmniejszeniem zapatu
» Chcialby$ bardziej efektywnie wykorzystywac¢ wlasny potencjat

» Twoje zdolno$ci perswazji pozostawiaja wiele do zyczenia

ZMIEN TO TERAZ!

Rozwin sig jako profesjonalny, wszechstronny sprzedawca.

Wyprowad? dzial sprzedaZy firmy na wyiyny jego mozliwosci!

Program mervtorvezny szkolenia

Czesé pierwsza: Dlaczego NLP jest skuteczne?

= Jak dziata umyst? Zalozenia operacyjne
= Zasady budowania stanu
Korzysci dla uczestnikow:
= Nauczysz si¢ jak wprowadza¢ siebie w stan kreatywnosci, entuzjazmu, swobody 1 koncentracji
» Pozbedziesz si¢ w ciagu kilku chwil krytycznych gloséw wewngtrznych podcinajacych skrzydta procesu
sprzedazy
» QOdkryjesz nieograniczone zasoby ukryte w Twoim umysle
= Nauczysz si¢ kontrolowac¢ wlasne emocje poprzez intensyfikowanie pozadanych stanow, dzigki czemu

bedziesz w stanie budowac spdjnos¢ przekazu i1 wladz¢ swoich argumentow w rozmowie z klientem

Czes$¢ druga: Budowanie zaufania

= Strategie skutecznego budowania rapportu: pacing, leading
* Systemy reprezentacji

=  Submodalnosci



Korzysci dla uczestnikow:

Poznasz metody skutecznego budowania zaufania klienta na poziomie werbalnym i niewerbalnym
Nauczysz sig jak zaprezentowac oferte aby wszystkie obiekcje klienta zniknely
Bedziesz umiat utrzymac¢ doskonaly kontakt z rozméwca

Nauczysz sig stosowac narzgdzia perswazji na poziomie podswiadomym

Czes¢ trzecia: Klucze do umyshu klienta kluczami do zamkniecia sprzedazy

Poziomy neurologiczne Roberta Diltsa
Jezyk klienta kluczem do skutecznej sprzedazy

Metaprogramy w skutecznej komunikacji

Korzysci dla uczestnikow:

Nauczysz si¢ jak zmienia¢ mysli, przekonania i decyzje drugiej osoby przy zastosowaniu odpowiednich
pytan

Poznasz stowa klucze do drugiej osoby

Nauczysz si¢ metod nadawania swoim stowom potegi oddzialywania

Bedziesz umiatl zabezpieczy¢ si¢ przed oporem klienta zanim on jeszcze nastapi

Poznasz techniki zamykania sprzedazy

Dowiesz sig co stalo za sukcesem Walta Disneya

Nauczysz sig tworzy¢ oferty, ulotki, teksty reklamowe przyciagajace znacznie wigcej klientow niz

dotychczas

Czesé czwarta: Psychologiczne metody wywierania wplywu

Wykorzystanie reguty niedostgpnosci
Efektywnos¢ zastosowania regul wzajemnosci
Dopasowania niewerbalne

Budowanie autorytetu

Spoteczne reguty wywierania wpltywu

Korzysci dla uczestnikow:

Nauczysz si¢ jak momentalnie wytworzy¢ atmosferg zaufania

Dowiesz si¢ jak wywota¢ stany konsekwentnej sprzedazy u klientow.

Poznaja skuteczne wzorce jezykowe, dzigki czemu staniesz si¢ ekspertem jezyka perswazji i wywierania
wplywu

Nabedziesz umiejgtno$¢ zamiany klienta okazjonalnego w klienta stalego

Nauczysz si¢ jak wywotat u klienta natychmiastowe pozadanie zakupu



Opinie naszych klientow:

PROKOST
IK ul. Grodkowska 6 m 105
PROKOST 01461 Warszawa

NIP: 113 238 34 70

‘Warszawa, dnia 1.11.2011r.

LIST REFERENCYJNY

We wrzesniu 2011 roku miatam przyjemnodé uczesticzyé w  szkoleniu
sprzedazowym z wykorzystaniem technik NLP organizowanym i prowadzonym przez Pana
Jakub Eanficuckiego.

Poprzez ten list pragng wyrazi¢ uznanie dla profesjonalizmu jakim wykazat sie p.
Jakub Easicucki, idealnie dopasowujac ?mglﬂm szkolenia oraz jego metodyke nauczania do
charakieru moich oczekiwai, Jestem wdzigezna za $wietng organizacje szkolenia, jak rowniez
wyczerpujace, cierpliwe i rzetelne wskazéwki prowadzacego szkolenie - p. Jakuba
Laficuckiego. W przyszlosci z pewnoscia bede kontynuowaé naszg dotychezasowy
wspdlprace,

Warszawa, dn. 17.11.2011

LIST REFERENCYJNY

Firma V12 Callcenter Tomasz Moscicki Lukasz Tomaszewski S8.C. —
przedsichiorstwo  zajmujace  si¢  profesjonalng  sprzedazg  produktéw droga
telemarketingu zaswiadcza, ze:

Firma Lanco Solutions swiadezyla ustugi szkoleniowe w  zakresie
zwickszenia efektywnosci sprzedazy nowych produkiow wprowadzanych na rynek,
przy wykorzystaniu nowatorskich technik Programowania Neurolingwistycznego oraz
etycznych technik wywierania wplywu. Z przyjemnoscig informujemy, 12 po
niniejszym szkoleniu dynamika wzrostu sprzedazy wyniosta ponad 220%.

Z peing odpowiedzialnoscia mozemy poleci¢ ustugi firmy Lanco Solutions
jako rzetelnego partnera w zakresieiszkolen kadry pracowniczej w firmie.

Z powazaniem

JBA Budirem Sp. 0.0,
Ul Stalows 4 lok. 20
03-427

‘Warszawa
NIP 113 - 27 - 82 - 715
ERS 0000343544

Warszawa, dn. 10.01.2012

List referencyjny

Firma JBA Budirem Sp. z o.0. dzialajaca w sektorze uslug budowlanych, majaca
siedzibg przy ul. Stalowej 4/20 Warszawie zaswiadcza, Ze:

Firma Lanco Solutions $wiadczyla uslugi szkoleniowe w zakresie zwigkszenia
efektywnosci sprzedazy ustug budowlanych w oparciu o etyczne techniki wywicrania
wplywu i techniki NLP.

Szkolenia firmy Lanco Solutions zaowocowaly sukcesem dla firmy JBA Budirem Sp.

£ 0.0. co przelozylo sig na poli ™ ie wartosci sprzedanych ushug.

Z. przyjemnoscia mozemy zarekomendowaé ustugi firmy Lanco Solutions jako
rzetelnego partnera w zakresie szkolen z technik NLP i zwigkszenia sprzedazy w

firmie.

Z powazaniem

JBA BUDIREM Sp.z0.6;
Mrhm.d.swn?iu;
NIP: 113 27 82 715, REGON: 142099600
KRS: 0000343544

Warszawa, dnia 11.01.2012r.

List Referencyjny

Hawelka na Wiejskiej - Restauracja z wicloletia tradycja, majaca siedzibg w murach
Parlamentu Rzeczpospolitej pragnie zarckomendowaé ustugi szkoleniowe firmy Lanco Solutions.

Tym listem pragniemy wyrazi¢ duze uznanie dla profesjonalizmu i dogwiadczenia, jakim
wykazali si¢ prowadzacy szkolenie w zakresie sprzedaZy, idealnie dopasowujac program
warsztatdw do dwezesnych problemow z jakimi borykajg sie firmy w XXI wieku.
Jestesmy wdzigezni za punktualnosé, clastycznos¢ oraz wspaniata organizacje pracy. jak rownicz
rzetelna wiedze przekazang naszym pracownikom. W przyszlosei z pewnoscia bedziemy
kontynuowaé nasza dotychczasowa wspdlprace, Zyczymy dalszych sukcesdw i grona zaufanych
klientow

Z powazanieni
77 /

%;ies Lq(z’a:d /

(irar 3
y Marein Czamocki

Rawetka na Wiejskiej Sp. 2 0.0 ul. Wiejska 4/6/8, 00-902 Warszawa
NIP 526-165-1-64 Regon 012275213
Sad Refonowy dia m.st. Warszawy w Warszawie, X1 Wydzial Gospodarezy Krajowego Rejestru Sqdowego nr rejestru 0000051502



Wybierz termin sposrod podanych ponizej:

Gdansk — piatek, 18.05.2012, godz. 9-17, ul Rajska 2
Krakow — wtorek, 22.05.2012, godz. 9-17, ul. Podwale 6
Gorzow WIkp — piatek, 25.05.2012, godz. 9-17, ul. Nadbrzezna 17

Cena: 599zl brutto.

UWAGA!

Przy wplacie do dnia 18 maja cena tylko 390z}!

W cenie: autorskie materialy szkoleniowe, przerwy kawowe, poczgstunek, konsultacje poszkoleniowe, certyfikat

Platnos¢:

Nr rachunku bankowego: Lanco Solutions, Alior Bank S.A.
02 2490 0005 0000 4500 7157 1986

Z. powazaniem

Jakub Lancucki

SE

Dyrektor
tel.kom: 508-268-823

Lanco Solutions
www.lanco.pl
szkolenia@lanco.pl

tel/fax: (22) 258-51-10



